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Мало кто из богатых  

и влиятельных  людей 

имеет особые  

таланты, 

образование, обаяние  

или внешность.
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Они стали богатыми 

и влиятельными, 

потому что захотели 

этого.
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Главное – ваше 

представление о том, 

кем вы хотите стать.
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Без цели очень 

сложно достичь 

успеха.
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В РЕКЛАМНОЙ индустрии совер-
шенство не очень востребовано. 
Заурядность пользуется гораздо 
большим спросом.

Честно говоря, я этому рад.

Представьте, что все клиенты — 
милые люди, мы можем делать что 
угодно, без ограничений, каждый 
волен воплощать свои творческие 
фантазии, не слушая замечаний 
занудных заказчиков.

Что бы мы сделали?

Мы бы начали протестовать: «Ску-
котища. Почему мы такие нуд-
ные? Давайте сделаем все плохо, 
уродливо и совсем дешево».

ЗАЧЕМ СТРЕМИТЬСЯ 

К СОВЕРШЕНСТВУ, 

КОГДА НУЖНА 

ПОСРЕДСТВЕННОСТЬ?
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Он делает это для себя

В этом весь творческий человек. 
Ему нужно бунтовать — в этом 
суть его жизни. Это и дает ему 
радость. А он дарит радость своим 
заказчикам.
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