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Кем бы мы ни хотели стать, что бы мы ни хотели 
cделать, нам это под силу. Вперед, сделайте  

первый шаг. Просто сделайте. И пусть в дороге  
вам всегда сопутствуют удача и радость.

Ричард Брэнсон
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Предисловие

«Делай что тебе нравится, а  деньги будут». Никто так 

убедительно не подтверждает правоту этой поговорки, 

как миллиардер Ричард Брэнсон. Он поймал за  хвост 

птицу удачи, занимаясь любимым делом. Во  всех его 

начинаниях  — от  журналистики он легко перешел 

к  управлению звукозаписывающей компанией, а  за­

тем стал первым организатором туристических поле­

тов в  космос  — им двигали природное любопытство 

и страсть в сочетании с удивительным умением из всего 

извлекать прибыль.

Взгляните на  длинный список компаний, входящих 

в Virgin Group (с. 135–137). Поразительно, насколько разно­

образен этот бизнес. Скорее всего, все эти компании при­

думал сам Брэнсон — возможно, нежась в ванне (он посто­

янно твердит о том, как любит это делать) и размышляя 

о любимых занятиях и о том, как сделать на них деньги. 

http://www.mann-ivanov-ferber.ru/books/pravila_brensona/?utm_source=nkk&utm_medium=pdf&utm_campaign=read-chapter&utm_content=%D0%9F%D1%80%D0%B0%D0%B2%D0%B8%D0%BB%D0%B0+%D0%91%D1%80%D1%8D%D0%BD%D1%81%D0%BE%D0%BD%D0%B0


п р а в и л а  Б р э н с о н а

J J

12

Прекрасный пример  — Virgin Galactic. Брэнсон всегда 

мечтал побывать в космосе и решил, что он не один такой. 

Он не стал финансировать исследования в области косми­

ческого туризма из собственного кармана, а создал Virgin 

Galactic. И любой желающий, заплатив 200 тыс. фунтов, 

сможет полететь в космос (как только будут решены тех­

нические вопросы).

А еще Брэнсон знает, когда надо избавляться от  убы­

точной компании. Он верит: это не менее важно, чем по­

нять, что пора создавать новый бизнес. Если компания 

или продукт перестают приносить прибыль, он не  на­

деется на лучшее, а сворачивает дело и начинает новое. 

Virgin Pulse (бытовая электроника), Virgin Brides (мага­

зин свадебных нарядов), Virgin Cola (неудачная попытка 

конкурировать с Coke и Pepsi) были ликвидированы из-за 

плохих продаж задолго до  того, как оказались на  грани 

банкротства.

Брэнсону не только помогает прозорливость, но и со­

путствует удача. Первый спродюсированный им альбом 

(Tubular Bells Майка Олдфилда) разошелся в Великобри­

тании огромными тиражами, а  музыка из  него вошла 

в саундтрек фильма «Изгоняющий дьявола»*. В 1992 году 

Брэнсон продал Virgin Records за  1  млрд долл., чтобы 

	*	«Изгоняющий дьявола» (The Exorcist)  — фильм ужасов режиссера  
Уильяма Фридкина, снятый в 1973 г. по произведению Уильяма Блэтти. 
Входит в список 250 лучших фильмов по версии IMDb. Прим. ред.
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создать авиакомпанию. Тогда это казалось сумасшестви­

ем. Но спустя семь лет, когда началось развитие цифро­

вых технологий и продажи CD резко сократились, стало 

ясно, что этот шаг был провидческим. Возможно, Брэн­

сон сегодня и без того был бы миллиардером. Но вряд ли 

кто-то станет отрицать, что эти два удачных случая в не­

малой степени способствовали успеху и  процветанию 

Virgin.

Что Брэнсон делает с  кучей денег? Покупает остров 

в Карибском море, строит там семейное поместье и пре­

вращает остров в роскошный курорт (и, заметьте, снова 

получает прибыль). Кроме того, он постоянно занимается 

благотворительностью. Некоммерческая компания Virgin 

Unite, входящая в состав Virgin Group, финансирует множе­

ство проектов — от борьбы с выбросами углерода до улуч­

шения медицинского обслуживания в  Африке. Вместе 

с  Нельсоном Манделой и  Питером Гэбриэлом Брэнсон 

основал The  Elders  — сообщество признанных мировых 

лидеров, озабоченных соблюдением прав человека в раз­

ных странах. В эту организацию входят также Кофи Ан­

нан, Джимми Картер и архиепископ Десмонд Туту. Кро­

ме того, Брэнсон создает центры предпринимательства 

(Branson Centre of  Entrepreneurship) в  ЮАР и  на  Ямайке, 

где обучает молодых предпринимателей и  помогает им 

налаживать контакты.
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В  этой книге собраны высказывания Брэнсона, рас­

крывающие его уникальный стиль ведения бизнеса. Эти 

цитаты весьма поучительны. Мы надеемся, что вы полу­

чите удовольствие от чтения. Брэнсон непременно полу­

чил бы!
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